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Spravny zacatek Nejvétsi pridana hodnota
Setri Cas, penize maklére je pravé
i nervy. na zacatku.

8 OBLASTI, KTERE MUZEME PROBRAT JESTE PRED PRODEJEM
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% Klienti, ktefi resi véci
W ) véas, maji Klidngjsi
N
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prubéh a lepsi vysledek.
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REALNOU CENU
NEMOVITOSTI

v kolik miZete opravdu ziskat

v ne podle inzeratd,
ale podle aktualniho trhu

v analyza lokality a poptavky
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PRAVNI
A PROCESNI VECI

STRATEGII
PRODEJE

v/ jak nemovitost prezentovat
v komu ji cilit
v kdy jit na trh
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FINANCOVANI
KUPUJICICH

PRIPRAVU
NEMOVITOSTI

co upravit a co nefesit
co ma smysl investovat

co zvysi hodnotu
nemovitosti
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CASOVANI
PRODEJE

PREZENTACI
A MARKETING
v jak budou vypadat fotky
v text inzeratu
v kde a jak inzerovat

v moderni nastroje ¥
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VASI ZIVOTNI
SITUACI

v jak bude probihat
cely prodej
v jaké smlouvy vas cekaji
v jak zajistit bezpeény ¥ ja‘f poznat vazného®
prabéh zéjemce

v co znamend hypotéka v kdy je vhodny moment v navaznost na noveé bydleni
v jak se vyhnout v prodej x koupé
zbytecnému cekani v jak to celé sladit

v sezénnost x realita trhu V' feseni na miru vam

v jaka jsou rizika

Ja{rwdwﬁa: Maklér neni jen ,na prodej“.
Je to vas pruvodce celym procesem.

@ Spravné nastaveny zacatek
rozhoduje o celém vysledku.

PREMYSLITE O PRODEJI. ALE JE

Qzvéte se mi klidné nezavazné.
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REALITNI SPECIALISTKA
NA VAS|i STRANE @

L 725173083
X info@ilonanovakova.cz

@& www.ilonanovakova.cz




